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FICHE TECHNIQUE

Acheter ou louer : comment choisir ?
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COMPARAISON

>> Avantages et inconvénients des deux formules

La location longue durée (L.L.D.) est une formule "tout compris" qui consiste à confier le
financement et la gestion de votre véhicule à une société spécialisée. Cette dernière s’occupe de
l’entretien, de l’assurance, du renouvellement des pneus, de l’assistance ou encore du contrôle
technique… Le contrat peut s’établir sur une période de 2 à 6 ans pour un véhicule neuf ou
d’occasion et sur un nombre défini de kilomètres. Les organismes de L.L.D. proposent plus de
40 marques et plus de 4000 modèles et peuvent livrer le véhicule choisi chez le concessionnaire
partenaire de votre choix. Alors, acheter ou louer : pour vous, nous avons comparé, à l’aide
d’exemples, les deux systèmes.

Plus d’infos...

Achat

Location
Longue
Durée

Avantages Inconvénients

On est propriétaire.
On use jusqu’au bout.

On ne rend pas de comptes.
Le véhicule possède une valeur de revente.

Apport de départ nécessaire.
Le véhicule est inscrit au bilan de l’entreprise.

On gère l’assurance, les entretiens…
Perte d’argent de 25 % en moyenne sur un 

véhicule neuf dès la première année d’utilisation 
et 50 % sur 3 ans.

Des dépenses imprévues.

On ne s’occupe de rien.
Un véhicule de remplacement le temps des réparations.

On peut changer plus souvent de véhicule.
Des groupements puissants en négociation directe

avec les constructeurs proposent les contrats. 
L’apport personnel n’est pas indispensable.

Un seul interlocuteur pour toutes les questions 
relatives au véhicule.

Un budget fixe. 

De nombreuses pièces demandées pour 
la garantie de solvabilité.

Des tarifs kilométriques supplémentaires 
qui peuvent être exorbitants. 

Obstacle psychologique : 
le véhicule ne nous appartient pas.

Exemple : 

pour un 
utilitaire
acheté neuf 
22 300 €

Votre concessionnaire,
www.forum-auto.com,

1°) Solution  de l’achat :
- apport personnel de 4 400 €

- prêt sur 60 mois à 7,08 % TEG soit 355,12 €
- dépréciation du véhicule : 22 300 /5 /12 = 371,66 €

- coût minimal par mois : 726,78 €
Il faut ensuite rajouter le  coût  de votre assurance, 
l’entretien courant du véhicule et déduire la valeur 

éventuelle de reprise en cas de vente.

2°)Solution de la LLD : 
- contrat sur 4 ans et 60 000 km

Pour un loyer de base assistance dépannage inclus, 
entretien, assurance, carte carburant, perte financière.
Montant du loyer chez trois compagnies différentes :

495,54 € TTC, 486,66 €TTC, 520,62 € TTC

En résumé : la L.L.D. peut donc être

intéressante à condition d’évaluer avec suffisamment de

précision les kilomètres à mettre au contrat. Attention au risque

de surcoût généré par les kilomètres supplémentaires. De même, il est

conseillé de contrôler que le montant payé inclut bien une assurance

"garantie perte financière". Cette assurance couvre le montant de vos

loyers en cas de vol du véhicule, de mise à la casse suite à un accident.

Enfin, évitez les packs figés et optez pour un organisme qui vous

laisse le choix de la durée et des kilomètres. Reste à votre

charge, bien entendu, le carburant.
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